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Kierunek Iub kierunki studiow

Ogrodnictwo

Nazwa modutu ksztalcenia,
takze nazwa w jezyku angielskim

Podstawy komunikacji i negocjacje
Basis of communication and negotiations

Jezyk wyktadowy

polski

Rodzaj modutu ksztatcenia
(obowigzkowy/fakultatywny)

Obowigzkowy

Poziom modutu ksztatcenia

Studia pierwszego stopnia, niestacjonarne

Rok studiow dla kierunku \Y]
Semestr dla kierunku VIl
Liczba punktéw ECTS z podziatem | 1 (0,6/0,4)

na kontaktowe/ niekontaktowe

Tytul/ stopien/Imie i nazwisko
o0soby odpowiedzialnej

Dr inz. Arkadiusz Chudzik

Jednostka oferujgca modut

Zaktad Ekonomiki Ogrodnictwa

Cel modutu

Celem modutu jest zapoznanie stuchaczy z technikami
skutecznego porozumiewania sie oraz przekazanie studentom
istoty i znaczenia negocjacji

Tresci modutu ksztatcenia — zwarty
opis ok. 100 stow.

Tresci modutu obejmujg zagadnienia z zakresu komunikaciji
niewerbalnej, skutecznosci i wiarygodnosci przekazu
werbalnego i niewerbalnego, stylow spotecznych i ich wptywu
na skutecznos$¢ porozumiewania sig, stylow rozwigzywania
konfliktéw, porozumienia i nieporozumienia.

W zakresie modutu przekazywane bedg tresci dotyczgce
pojecia i istoty negocjacji, organizacji negocjacji, negocjaciji
jako sposobu rozwigzywania konfliktéw i osiggania celéw, faz
negocjacji, modeli negocjacji, cech dobrego negocjatora i
mediatora

Zalecana lista lektur lub lektury
obowigzkowe
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Planowane formy/dziatania/metody
dydaktyczne

Wykitad, praca z ksigzka, dyskusja,




