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Kierunek lub kierunki studiéw

Zootechnika

Nazwa modutu ksztatcenia

Autoprezentacja i negocjacje

Social communication

Jezyk wyktadowy polski

Rodzaj modutu ksztatcenia obowigzkowy
(obowigzkowy/fakultatywny)

Poziom modutu ksztaicenia | drugi

Rok studiow dla kierunku Il

Semestr dla kierunku 11

Liczba punktow ECTS z 2

podzialem na kontaktowe/ 1,28/0,72

niekontaktowe

Nazwisko i img osoby
odpowiedzialnej - stopie
naukowy

Dziekan Wydziatu: Prof. dr hab. Eugeniusz R. Grela
lub osoba wskazana przez Dziekana

Jednostka ofergga przedmiot

Wydziat Biologii i Hodowli Zwierzt

Cel modutu

Celem modutu jest usystematyzowanie wiedzy z zakagoprezentaciji oraz techn
negocjacyjnych.

Tresci modutu ksztatcenia —
zwarty opis ok. 100 stow.

Skuteczna autoprezentacja ( budowanie argumengatjika przemawiania).
Umiejetnosci interpersonalne (kontakt z klientem, radzeniiesae stresem,
organizowanie pracy wtasnej, automotywacja. Asenyd w negocjacjach
(umiejetnosci odmawiania, formutowanie opinii itd.) Style negacyjne.
Umiejetnos¢ aktywnego stuchania, a skuteczéiav negocjacjach.

Zalecana lista lektur lub lektury
obowigzkowe

Robert Cialdini, Wywieranie wptywu na ludzi, Gdkie Wydawnictwo
Psychologiczne, 1995

Matthew McKay, inni, Sztuka skutecznego porozumi@aat, Gdaiskie
Wydawnictwo Psychologiczne, 2005

Mary Hartley, Mowa ciata w pracy, Jedidp2006

Philippa Davies, Twéj image, Amber, 1997

Eleri Sampson, Jak Tworéytasny wizerunek, Wydawnictwo ABC, 1996

Agata Mara, Wizerunek w biznesie. Jak zbudawatasmy marke i wykreowa
wiasny styl, Bellona, 2008.

Planowane formy/ dziatania/

metody dydaktyczne

- wyktad konwersatoryjny
- wysigpienie studenta przed grymegocjacje poradzy studentami
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